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RESUMEN DE PRENSA DEL 26 DE MARZO DE 2025

MERCADO INMOBILIARIO

EL ‘LADRILLO’ BUSCA REFUGIO EN FONDOS ALTERNATIVOS FRENTE AL GRIFO BANCARIO

La burbuja financiera de 2008 cerrd el grifo de los bancos hacia el sector inmobiliario y
constructor espafiol y desde entonces no ha vuelto a abrirlo de la misma manera. El suelo y el
desarrollo de nuevas viviendas requieren de grandes dosis de financiacidon que, por ahora, llega
con cuentagotas por los cauces tradicionales, lo que obliga cada vez mas al ladrillo a buscar
refugio en fuentes alternativas.

Los grandes bancos estan dispuestos a financiar la compra de vivienda. De hecho, mantienen
desde hace tiempo una intensa guerra hipotecaria para captar clientes; sin embargo, apenas
participan en el desarrollo de suelo urbanizable, algo clave para que las promociones nuevas
puedan arrancar, asi que cada vez mas las compafiias recurren a fondos y vehiculos de
financiacion al margen del sistema habitual para conseguir el dinero que necesitan. Incluso
aunque eso suponga pagar entre un 2% y un 5% mas, segun fuentes del mercado, de lo que le
ofrecen los grandes bancos.

Las principales barreras que impiden que la financiacion bancaria se destine al desarrollo de
suelo son la incertidumbre juridica, los largos plazos de maduracion y la falta de garantias, tal y
como quedd patente en el evento Real Estate Financing Forum, promovido y organizado
recientemente por Planner Exhibitions, en Madrid. “El mayor problema de financiar el suelo es
gue no hay certeza sobre cuando se podrd empezar a construir y cudndo se podra vender”,
explicd Carolina Roca, presidenta de la Asociacién de Promotores Inmobiliarios de Madrid
(Asprima), que alerté de las consecuencias que esto supone para la creacién de nuevas
viviendas en un momento de crisis habitacional como el que atraviesa Espafia. “El sector
necesita duplicar la produccién de vivienda, pero la financiacidn para suelo es practicamente
inexistente. Sin inversion en suelo hoy, no habra vivienda nueva en el futuro”, alerté.

En este contexto han adquirido protagonismo vehiculos especializados y plataformas de
crowdlending, a las que cada vez recurren mas las pequefas y medianas firmas del sector
inmobiliario. “El tipo de financiacién mas comun va desde préstamos puente para adquisicidon
de activos hasta préstamos promotores para ejecucién de obra y refinanciacidon”, apuntan
desde Gibobs, firma que presta servicio a los promotores para la busqueda de préstamo
promotor entre mds de 70 entidades. Las estimaciones del sector apuntan a que este tipo de
financiacion no dejara de crecer en los préximos afios en un contexto marcado por la timidez
de los bancos para financiar en este mercado y la elevada necesidad de nuevas construcciones
qgue demanda el actual mercado residencial. “En los préximos cinco afos, la financiacion
alternativa jugara un papel complementario y clave, incrementando su cuota de mercado del
actual 10-15% a un 30-40%, especialmente en proyectos donde la banca tradicional, debido a
su estricta regulacion, encuentra limitaciones en la asuncidon de riesgos”, exponen desde
Gibobs.

(EI Mundo. Pagina 31. Media pagina)



A ASOCIACION
N HIPOTECARIA
AHE ESPANOLA

RECORD DE LOS PISOS EN MADRID: 30.000 EUROS POR METRO CUADRADO

El mercado residencial de lujo de Madrid parece no tener techo. Los precios de la vivienda
prémium en la capital alcanzan ya maximos de 27.429 euros el metro cuadrado en obra nueva,
aunque se estima que en alguna transaccidn de reventa se ha superado, incluso, la barrera de
los 30.000 euros por metro cuadrado. Segun desvela el informe Luxury Homes de Colliers, el
precio medio de los pisos de lujo en la capital espafiola se ha disparado de media en 1.550
euros/metro cuadrado al afio en la Ultima década y, de seguir esta evolucion, se espera que
supere los 30.000 euros por metro cuadrado de media en 2030, lo que “representaria un hito
clave para este segmento”.

La consultora identifica 153 viviendas de lujo en venta en Madrid distribuidas en 22
promociones y subraya que, ante la escasez de edificios en zonas tradicionales como los
barrios de Salamanca y Chamberi, los promotores apuestan por rehabilitacion de edificios
histéricos y desarrollos exclusivos en areas metropolitanas, al tiempo que el interés llega a
otras zonas. Por ejemplo, El Viso se ha consolidado como una alternativa y La Moraleja, cuya
oferta de vivienda habia quedado obsoleta, vuelve a resurgir con nuevos barrios.

El enorme interés por el residencial de lujo en Madrid ha impulsado ademas nuevas alianzas
entre fondos y promotores. Para Colliers, el mercado residencial de lujo en Madrid tiene un
“futuro prometedor”, respaldado por la entrada de nuevos actores internacionales, la
diversificacion de la oferta y una demanda internacional cada vez mas consolidada.

Del documento de Colliers informan también EI Economista (dentro del suplemento
Patrimonio Inmobiliario que publica hoy) y Cinco Dias, que recogen también declaraciones de
Luis Valdés, director gerente del area de viviendas de lujo de Colliers, quien comenta que “el
mercado esta yendo tan rdpido que nuestras propias predicciones se quedan cortas a veces”.
Este experto indica que Madrid se convirtiendo en un referente inmobiliario, como segundo
destino de los inversores tras Londres, segin un informe de PwC y Urban Land Institute.

(Expansion. Pagina 12. 3 medias columnas)

EL BARRIO DE SALAMANCA, UNA CIUDAD DE VACACIONES CON VECINOS ESTACIONALES

Barrio de Salamanca, ciudad de vacaciones. Si alguien quisiera promocionar este opulento
barrio madrilefio, ese seria el eslogan mas ajustado a la realidad. Hoy, lo que un dia fue el
refugio de la alta aristocracia madrilefa es el distrito de la capital donde existe mayor numero
de segundas residencias, segun datos del Instituto Nacional de Estadistica (INE). De las 79.809
censadas, el 21,47% —17.142 inmuebles— son lo que la entidad cataloga como “viviendas no
principales”, una denominacién que incluiria tanto segundas residencias como viviendas
vacias. Dentro de este enclave exclusivo, el tesoro mas preciado se situa frente a la Puerta de
Alcald. Alli, la palma se la llevan los ocho bloques que se encuentran circundados por las calles
de Serrano, Recoletos, Alcald y Villanueva. De acuerdo con el portal inmobiliario Idealista, hay
cerca de 90 pisos a la venta en esta zona. Sin embargo, la mayoria de estas operaciones
millonarias se hacen off the market, es decir, en transacciones invisibles para el gran publico.
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Los vecinos tradicionales estan viendo en el repunte de los precios de la vivienda y en estos
nuevos inversores una oportunidad de mercado “irrechazable”. “Venden sus casas a precio de
oro y se marchan a otras zonas de Madrid como Aravaca, la sierra o la Moraleja”. “Es el
epicentro de la inversidn extranjera latinoamericana. Hay muchisima rotacion. Son, digamos,
vecinos estacionales. Compran un inmueble para un uso determinado, pero no estdn todo el
tiempo. Algunos lo quieren para sus hijos, que vienen a estudiar. “El que viene de afuera a
comprar en Madrid no compara el precio de la vivienda con otros barrios de la ciudad, sino que
lo hace con los precios de Paris, Londres o Dublin y, en ese ranking, Madrid es aun el lugar mas
barato para invertir ahora”, opina Carlos Mazo, socio de la promotora Logika European
Partners.

(El Pais. Pagina 24)

LOS ANUNCIOS DE ALQUILERES DESAPARECEN DE LAS INMOBILIARIAS

La competencia para conseguir un piso de alquiler en Barcelona y su drea metropolitana es tan
alta que ya ni hace falta publicitar las viviendas para encontrar inquilino. Los anuncios
practicamente han desaparecido de inmobiliarias y portales, porque apenas hay oferta y
porque las agencias comercializan ahora la mayoria de los alquileres con listas internas de
candidatos. “Tardamos entre cero y cuatro semanas en alquilar un piso que sale al mercado, y
mas por un tema de recopilar informacién una vez ya se tiene seleccionado al inquilino que por
buscar candidato”, afirma Guifré Homedes, director general de Amat Immobiliaris. La
compania solo publicd el 26% de su oferta de alquiler disponible en 2024, cuando el afio
anterior anuncid el 85%. Una situacién que se repite a lo largo del sector. “Hay tanta demanda
gue no es necesario”, aflade Homedes. Los pisos de alquiler disponibles los comercializan a
través de gestion interna, con candidatos registrados o personas que han sido descartadas en
otros procesos, entre otros.

La oferta que si estan publicitando cumple ademas unas caracteristicas muy concretas:
viviendas de tamafio grande y gama alta, con una renta media de unos 2.300 euros al mes aun
cumpliendo el tope de precios. Aun asi, destacan en Amat, han recibido un 6% mas de
contactos de interesados en estos pisos que el ano pasado.

Los datos de esta agencia inmobiliaria apuntan a un estancamiento del mercado del alquiler,
tal y como advierten desde el sector privado desde hace meses. Escasa oferta, baja rotacion,
aumento de propietarios que salen del alquiler y venden sus pisos, caida en picado de Ila
inversién... “Y no es tanto por el tope a los precios, sino por la inseguridad juridica que han
provocado las diferentes normativas sobre vivienda” de los ultimos afios en Catalunya, apunta
el director general. En su caso, han perdido un 50% de oferta de alquiler en tres afios.
Mientras, el traslado de pisos arrendados al mercado de compraventa se ha multiplicado por
2,4 en un aio, con 60 unidades. “Muchas de estas viviendas que salieron del alquiler las
compraron solicitantes de golden visa; la regulacion actual esta beneficiando a personas con
mas recursos y poder adquisitivo; los hogares con salarios mas modestos siguen sin encontrar
piso”, sefiala.

(La Vanguardia. Pagina 54. 2 medias columnas)



A ASOCIACION
N HIPOTECARIA
AHE ESPANOLA

LA DISCRIMINACION DE INMIGRANTES SE EXTIENDE EN EL MERCADO DE ALQUILER

El fuerte incremento de precios en el mercado de la vivienda de alquiler, asi como el desajuste
entre la demanda y la oferta, han creado el caldo de cultivo perfecto para el avance de la
discriminacidn racial en el mercado residencial. El segundo informe ¢Se Alquila?: racismo y
segregacion en el alquiler de la vivienda —elaborado por Provivienda y financiado por el
Ministerio de Inclusion, Seguridad Social y Migraciones—, presentado ayer, revela que casi en
la totalidad de las 100 llamadas realizadas a inmobiliarias en Madrid y Barcelona se aceptaron
practicas discriminatorias explicitas hacia personas extranjeras (99%), frente al 72,5% de 2020.

“Que tu quieres un perfil nacional, pues nacional”; “Sin ningun problema, muchas personas lo
piden” y “Hoy se puede buscar mejor, hay una demanda tan alta que se puede filtrar muy
bien”, fueron algunas de las respuestas de agentes inmobiliarios a las llamadas de personas
simulando ser un propietario en busca de inquilinos espafnoles.

La directora general de Provivienda, Gema Gallardo Pérez, apunta que, si bien el
encarecimiento ha afectado a toda la poblacién, impacta de manera desproporcionada al
colectivo migrante, que ya atravesaba dificultades para acceder a una casa. La responsable de
investigacion de la organizacién, Elena Martinez Goytre, lamenta que el resultado refleje “la
normalizacidn de las practicas de bloqueo absoluto al acceso residencial por motivo de origen”.
La encuesta evidencia que algunos agentes intentaban negociar ciertas nacionalidades “con
buen perfil” al considerarlas competitivas frente al inquilino nacional. “Entiendo lo que no
quieres, pero si me viene gente francesa, americana, inglesa, éte interesa?” o “No es lo mismo
un inglés o un alemdan o un holandés que de cualquier otro pais”, fueron algunos de los
intentos de persuasion. Provivienda detalla que existe una valoracion favorable respecto a la
condicién econdmica y habitos de extranjeros comunitarios, anglosajones o con niveles
socioeconémicos elevados. Mientras, para ciudadanos de paises de Africa, Asia y América
Latina —que migran por motivos econdmicos—, operan prejuicios como la presuncion del
impago, malos habitos y hacinamiento, entre otros.

Responsables de la Direccion General de Gestion Migratoria sefialan que “el Gobierno de
Espafia trabaja en la actualidad para combatir la desigualdad y la discriminacion, en un plan de
integracion e inclusion social, que tendra en la vivienda uno de sus ejes fundamentales de
actuacioén”.

Aunque los trabajadores inmobiliarios contactados aclaran que no se puede colocar una
premisa racista explicita en un anuncio, Gallardo Pérez explica que muchos garantizan la
exclusion “por medio de otros métodos mas sutiles, como exigir mas requisitos, el
encarecimiento selectivo o la negativa a ofrecer mds informacion”. Destaca el auge de un
nuevo actor en el mercado inmobiliario: el seguro de impago. Un 73% de los agentes lo
recomiendan. Los listados de inquilinos potenciales también son una prdctica cada vez mas
extendida, un 44% de las empresas dicen contar con una cartera de clientes confiables.

De este estudio informan también Cinco Dias y La Vanguardia.

(El Pais. Pagina 28. 2 columnas)
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EL PSOE FALLA AL INTENTAR EVITAR JUICIOS RAPIDOS A OCUPAS

El Gobierno intentdé nuevamente ayer eliminar los juicios rdpidos —en 48 horas— por
allanamientos y ocupaciones, una medida que el PSOE aprobd en noviembre gracias a una
enmienda que incluyd el PNV en la ley de Eficiencia de la Justicia. Pero fracasé en el intento.

Introdujo su propia enmienda a otra ley que no tiene, a priori, relacién directa con los
desahucios, como es la ley de Asociaciones, presentada por los socialistas para disolver las
organizaciones que hagan apologia del franquismo, pero, a pesar de que la norma siguié su
curso, la enmienda no tuvo suficientes apoyos. El dilema es importante, porque ERC y EH Bildu
se disculparon por haber apoyado “por error” una medida que no comparten, y Podemos, que
apoyo la norma, pactd con el Gobierno que la enmienda del PNV seria derogada en la siguiente
ley que se tramitara.

Informacién también en ABC.

(La Vanguardia. Pagina 17. 2 medias columnas)

LA PROMOTORA DE SANTANDER Y EL FONDO PATRON ESTUDIAN AMPLIAR SU ALIANZA

La joint venture de LandCo, promotora de Santander, y del fondo de inversién britanico Patron
Capital avanza con el objetivo de ingresar 475 millones en los préoximos cinco afios con la
entrega de 1.350 viviendas, mientras los socios estudian nuevas formas de ampliar su alianza.

LandCo y Patron destinaran 365 millones de inversién a su primer vehiculo conjunto, Decus
Real Estate, que constituyeron el pasado noviembre y que estd participado en un 30% por
LandCo y en un 70% por Patron. En el marco de este acuerdo, la promotora de Santander
vendio al fondo 16 suelos seleccionados por Patron por valor de casi 100 millones. Estos suelos
se ubican en los Cerros y en Villanueva de La Canada (en Madrid), Dos Hermanas (Sevilla),
Mijas (Malaga), Sant Antoni de Calonge (Girona), Terrasa (Tarragona) y La Oliva
(Fuerteventura). LandCo se encargara de la gestién integral de las promociones. Ademds de las
viviendas incluidas en Decus Real Estate, LandCo cuenta con otras 1.200 viviendas propias en
desarrollo, a las que podria sumar 800 unidades adicionales en los préximos meses.

Desde LandCo, y Patron Capital explican que hay “mucho dinero” dispuesto a invertir en
residencial en Espafia, pero aclaran que el capital necesita “certidumbre” respecto a los plazos
de salida, uno de los problemas con los que se estan encontrando los inversores de las grandes
promotoras cotizadas a la hora de plantear sus desinversiones.

Informacion también Cinco Dias y El Economista.

(Expansion. Pagina 12- 4 medias columnas

MADRID. EL BOOM DEL ALQUILER PREMIUM EN LA ZONA SUR

Hace tiempo que Méndez Alvaro dejé de ser una zona fea e industrial repleta de fabricas e
instalaciones ferroviarias. La espectacular metamorfosis de este barrio del distrito de
Arganzuela —situado al sur de la M-30— da un paso mas alld con la llegada de nuevos proyectos
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inmobiliarios que estan revolucionando la zona. En los proximos meses, mas de 1.200 viviendas
en alquiler saldran al mercado en unas urbanizaciones premium, concentradas en sdlo dos
manzanas, a la altura del nimero 43 de la calle Méndez Alvaro. Olvidese de la clasica
urbanizacién con zonas verdes, columpios y piscina. Estos proyectos, como es el caso del de
Nera Living, ofrecen unos servicios de lujo: recepcién y paqueteria 24 horas, gimnasio con la
ultima tecnologia, sky lounge con unas vistas espectaculares de todo Madrid, zonas de juego y
hasta salas de cine.

Pero la apuesta no se acaba en la oferta residencial, sino que Colonial ha puesto en marcha
Madnum —un innovador proyecto y el mas grande en la historia de la compafia inmobiliaria—
gue también incorpora un espacio del tamafo del Santiago Bernabéu del que podran disfrutar
los vecinos de Arganzuela. Se trata de una gran plaza publica que abrira el proximo mes de
junio y que contard con seis restaurantes. Madnum es el primer campus de usos mixtos de esta
compafia y también el primero en Espafia que incorpora en un mismo espacio oficinas,
viviendas, tiendas y zonas verdes.

(ElI Mundo. Suplemento Madrid. Pagina 4)

MADRID. LAS PRIMERAS VIVIENDAS DE RETAMAR SALDRAN A LA VENTA ESTE MISMO ANO

El nuevo barrio de lujo que se proyecta en el municipio madrilefio de Alcorcén avanza en su
desarrollo tras la aprobacién del plan de infraestructuras. A finales del préoximo afio llegaran las
gruas para construir las primeras viviendas, pero este mismo afo ya se podran comprar. Sera
un nuevo barrio con 3.500 viviendas, corredores verdes, conectado con dos parques forestales
a 20 minutos de Madrid. Se trata de Retamar de la Huerta, el ultimo proyecto urbanistico de
Alcorcdn, que esta llamado a convertirse en el nuevo foco de vivienda premium de Madrid al
tratarse de un desarrollo puramente residencial y ademas de baja densidad.

(El Economista. Suplemento Patrimonio Inmobiliario. Paginas 1 a 3)

LA INMOBILIARIA CHINA QUE AHORA COMPRA VIVIENDAS ‘OKUPADAS’ EN MADRID

Comprar viviendas okupadas para luego venderlas. Son muchas las empresas que se dedican
exclusivamente a ese negocio o tienen una divisién destinada a ello, ya que ofrece retornos
muy atractivos, aunque también entrafia muchos riesgos. “Cuanto mas riesgo, mas
rentabilidad buscamos. Es la perspectiva tiempo, dinero invertido y retorno a largo plazo.
Nosotros aspiramos a conseguir un retorno medio del 10% en nuestros proyectos”, explica
Jessica Xia, responsable de Bafrenow, una de las ramas de negocio de Bafre Inmobiliaria, la
empresa de origen chino conocida por empapelar Madrid con propaganda que promete
comprar y vender una casa en tan solo 15 dias, y que ahora compra casas okupadas. Hasta el
momento, la firma gestionaba la venta y alquiler de casas de segunda mano, y comercializaba
obra nueva en la Comunidad de Madrid.

(EI Economista. Suplemento Patrimonio Inmobiliario. Pagina 4)
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FINANZAS

LA MOROSIDAD DE LA BANCA SE SITUA EN EL 3,3% EN ENERO

La morosidad de la banca espafiola se mantuvo sin cambios en enero, al situarse en el 3,33%
desde el 3,32% anterior. El volumen de créditos dudosos esta por debajo de 40.000 millones.

(Expansion. Pagina 20. Breve)

SABADELL ES EL UNICO BANCO ESPANOL EN REDUCIR COSTES EL CUARTO TRIMESTRE

Para un banco, en la lucha para la mejora de su eficiencia, mantener bajo control la partida de
costes es tan importante como elevar los ingresos. Pese a las inversiones necesarias para
potenciar las herramientas tecnolégicas y surfear la ola de la inteligencia artificial, la progresiva
moderacion de la inflacién en los ultimos dos afos dio oxigeno a las cuentas de las entidades
financieras, que consiguieron no disparar sus gastos. Todos los bancos cotizados en Espafia
ganaron eficiencia, pero la evolucion de los costes fue distinta. Acotando el andlisis en el
ultimo trimestre de 2024, Sabadell fue la Unica entidad que consiguid reducir sus gastos, tanto
frente a los tres meses anteriores como al mismo periodo del afio previo.

De octubre a diciembre, el total de costes del vallesano alcanzé los 776 millones de euros. La
cifra resulté un 2% inferior al trimestre anterior, al no incorporar costes de reestructuracién de
la filial britdnica TSB. Aislando este efecto, los costes recurrentes se mantuvieron
practicamente en linea en el trimestre, segun detalld la entidad en el informe financiero. Los
gastos de los ultimos tres meses del afio también descendieron frente al mismo periodo de
2023, registrando una leve reduccidn del 1,1%. La buena gestion de los gastos a nivel grupo fue
fruto en su mayoria del plan de eficiencia para el negocio britanico, puesto en marcha al
principio del afio pasado, con unos costes previstos de reestructuracion de 53 millones de
libras (62,1 millones de euros). TSB, adquirido en 2015, fue durante afios la oveja negra de las
cuentas de la entidad, debido a los fallos informaticos que se produjeron al sustituir la vieja
tecnologia que tenia la entidad de Lloyds Bank por un nuevo sistema desarrollado por Sabadell.
Tras una profunda reestructuracién, el banco consiguidé llevar a beneficios esta parte del
negocio en 2021 y aspira a que su aportacién a los resultados del grupo aumente en los
proximos afios, impulsada por una aceleracion de la comercializacidn de hipotecas, la actividad
en la que ha estado histéricamente especializado. En 2024, TSB aportd 253 millones al
beneficio del grupo, la mayor cifra anual desde su adquisicion, y la prevision es que su
resultado crezca un 15% este afio, para seguir aumentandolo en 2026.

Con respecto a la partida de costes, la filial britanica logré progresivamente aminorarla,
pasando de unos 249 millones en el Ultimo trimestre de 2023 a unos 219 millones en el mismo
periodo de 2024, un descenso del 12%. La disminucién seguira a lo largo de este afio, aunque a
menor ritmo: la entidad prevé que los gastos de su negocio britanico bajaran un 3%. En el
conjunto del grupo, Sabadell espera un crecimiento de los costes del 1% en 2025, frente a mas
de un 2% el afio pasado.

(EI Economista. Pagina 18. 4 medias columnas)
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BBVA GANA 4.000 MILLONES CON SU OPERACIONES EN LOS MERCADOS, UN 80% MAS

BBVA sacé brillo a su cartera de negociacién en 2024. El banco gand casi 4.000 millones de
euros gracias a operaciones financieras (ROF, segun figura en sus cuentas anuales), lo que
supone un 80% mas que el afio anterior. Es la entidad espafiola que mas jugo ha sacado de la
cartera de activos para la venta. Esta partida refleja fundamentalmente operaciones de
compraventa de renta fija, renta variable, opciones, futuros y derivados que hacen las
entidades con su cartera de negociacion. Se trata de unos ingresos que dependen de una
gestidn activa del banco y que, en funcidon de las condiciones macroecondmicas, puede generar
unos ingresos alternativos al negocio tipico, que es conceder créditos y cobrar intereses. En
conjunto, los bancos espafioles elevaron un 26,5% este resultado, hasta los 6.547 millones,
aungue solo tres de las seis entidades cotizadas lograron incrementar el ROF el afio pasado.

BBVA detalla en sus cuentas anuales que estos resultados se lograron gracias a la evolucién del
negocio de mercados globales y la operativa en divisa. “El ROF estuvo impulsado por la
evolucién de los resultados obtenidos en las coberturas de las posiciones en divisas,
especialmente del peso mexicano, registradas en el centro corporativo. En menor medida este
crecimiento también refleja el desempefio favorable de esta linea en todas las areas, con una
destacada aportacidon de Turquia por las posiciones en divisas, Espafia y México, respaldadas
por la contribucién de global markets y América del Sur, apoyada por la evolucién de
Argentina”, sefialan desde el banco. Estos resultados, ademads, se han logrado en un entorno
complicado. Habitualmente, la mayor parte de la cartera de activos para la venta de los bancos
estd compuesta por renta fija. Y durante la primera mitad del afo, la politica monetaria
restrictiva de los principales bancos centrales, con tipos de interés elevados, supuso un desafio
para los instrumentos de deuda.

(Cinco Dias. Primera pagina. Pagina 13)

SANTANDER RECUPERA LOS 100.000 MILLONES DE VALOR EN BOLSA 10 ANOS DESPUES

Banco Santander regresé ayer al restringido grupo de cotizadas europeas con una
capitalizacidon bursatil superior a los 100.000 millones de euros, un club en el que hasta el
momento Inditex era el Unico representante espafol en activo. El alza fulgurante de las
acciones de la entidad en lo que va de afio, de casi el 50%, le ha permitido recuperar un valor
de mercado que habia perdido diez afios atrds. La ultima vez que Santander cotizd por encima
de los 100.000 millones fue en abril de 2015. Regresa a esa capitalizacion bursatil, aunque con
el doble de beneficios que entonces y muchos mejores ratios de rentabilidad y eficiencia. Los
titulos de Santander lograron en febrero reconquistar la cota de los 6 euros. Y ayer cerraron en
6,62 euros, maximos de abril de 2015, la ultima vez que el valor del banco se calculd con seis
digitos. La travesia bursatil del banco en la ultima década ha sido exigente, pero desde los
minimos de la pandemia se mantiene casi imparable y se ha acelerado con fuerza este afio, a
pesar incluso de las bajadas de tipos de interés del BCE. El tirédn de este afio obedece en buena
medida a la generosa politica de dividendos.

Informacién también en Expansion y El Economista.
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A ASOCIACION
Ty HIPOTECARIA
AHE ESPANOLA

EL IBEX 35 ACECHA LOS 13.500 PUNTOS GRACIAS A LA BANCA

Las Bolsas europeas lograron ayer esquivar los recelos que sigue despertando la economia
estadounidense y fian su evolucidén a la esperanza de una politica menos agresiva de aranceles
por parte de Donald Trump o una implantacion en varias fases. El peor dato de la confianza del
consumidor en cuatro afos volvié ayer a desatar el recelo de los inversores y a poner en duda
la recuperacion mostrada por Wall Street el lunes, pero el avance del sector bancario y de las
empresas turisticas se impuso en Europa. El Ibex 35 se anoté un 1,21% y se quedd a las puertas
de los 13.500 puntos, nivel que llegd a superar durante la jornada. El selectivo espanol no
alcanzaba ese nivel desde 2008.

En la Bolsa espafiola, IAG liderd los avances al sumar un 3,34% en una jornada en la que
destacaron las subidas de las empresas turisticas y del sector bancario. Entre las primeras,
junto al holding de aerolineas se colocé Amadeus, que avanzd un 2,1%, mientras CaixaBank
liderd los avances entre los bancos al subir un 2,7%. Tras él, Bankinter gand un 2,2%, BBVA, un
2,3% y Sabadell, un 1,7%, en la misma semana en la que repartird 0,1244 céntimos por accién
en un pago que hard efectivo el viernes y que supondra un desembolso cercano a los 700
millones de euros.
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